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Um conceito que engloba praticidade e eficiéncia no trabalho grafico.
Um modelo de negdcios de sucesso no mercado.




Mercado

O Brasil € o terceiro maior mercado de franquias do mundo;

Com um faturamento de R$ 32 bilhdes, o setor ja conta com 850
empresas franqueadoras e 60 mil unidades franqueadas, de acordo
dados da Associacao Brasileira de Franchising;

O faturamento do setor grafico apresentou 8% de crescimento nos
ultimos 3 anos, o equivale a uma taxa media de 1,8% ao ano, no
periodo;

O grupo das gréficas digitais tiveram um crescimento bem superior,
48% no periodo, puxado pela comercializacdo de impressos digitais \\ )
que registraram expansao de 143% no mesmo periodo. N\
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] Dimensoes do setor grafico no___
- Brasil

Setor grafico Segmento digital
21 mil graficas 364 gréficas digitais
RS 22,7 bilhdes em vendas RS 3,7 bilhdes em vendas
275,5 mil empregos 33,6 mil empregos
6,9 milhdes de ton. de papel 0,4 milhdes de ton. de papel
48% de crescimento nos Inclui graficas digitais puras e mistas
ultimos 3 anos Fonte: IEMI / Abigraf / Bracelpa \
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Faturamento

Faturamento do setor grafico alcancou R$ 22,7 bilhdes em 2009.
O grupo das graficas digitais (1,8%) corresponde a 16% deste total.
Impressos digitais totalizaram 7,4% em 2009 (contra 3,4% em 2006).
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Historico

A imprima facil foi criada em 2005;
Iniciou para atender uma demanda interna da Grafica Comunicare;

A partir da boa aceitacao e a aproximacéao com o cliente final, abriu sua
primeira loja externa em maio de 2008, no Shopping Palladium;

A principal vantagem competitiva da empresa € o horario de atendimento,
Que acompanha o horario de funcionamento do shopping;

Hoje possui 4 lojas todas localizadas em grandes shoppings na cidade

de Curitiba.
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Design das lojas
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Linha de produtos e servicgos ¢

Impressoes Cardapios
Plotagens Mala direta
Encadernacées Agendas

o N Cartdes comemorativos
Plastificacoes

Camisetas
Cartbes pessoais e
Sacolas
personalizados _
Convites em geral

Albuns de fotos Mouse pad

Calendarios Ima de geladeira

Canecas personalizadas
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Quadro resumo

Negocio: Grafica digital

Fundacao Comunicare: 1977 (Brasil)

Fundacé&o Imprima Facil: 2005 (Brasil)

Inicio do franchising: 2010

Unidades proprias: 4

Localizac&o: Curitiba

Novas franquias previstas até Dezembro de 2011: de4 a 6

Principal executivo: Enio Joao Manzoni

Responsavel pelo franchising: Raphael Manzoni/ NetplaN Consultoria

Praca de interesse: Brasil (foco no Sul/Sudeste até 2011) Q\ W/
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| Principios basicos do negdci

FRANQUEADO IMPRIMA FACIL

Oportunidade de instalar e Estratégia para expansao
operar um negadcio de sucesso e cobertura

Encontro de interesses, com um
objetivo comum - gerar vantagens
competitivas para ambos

N\
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Beneficios

Pioneirismo
Primeira franquia de grafica digital do Brasil;

Conveniéncia
Unidades em Shoppings, com atendimento em horario estendidos;

Mix ampliado de produtos;

Clientes
Ideal para donos de grafica tradicionais, que podem oferecer atendimento em

offset somado ao servico digital;

Custos
Parceria com fornecedores
Negocio diferenciado e rentavel
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| Filosofla de trabalho

SATISFACAO
DO CLIENTE

Auxilio do “punch inicial”
Busca do perfil Adm. |
Empr.

Laal ot Venda de servigos

i - Diferenciados

TRABALHO - Al ta qualidade Digital |
Offset

- Foco em conveniéncia e

satisfacao do cliente
Modenro

Indentificacao

com o publico alvo \
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Shopping Centers
Localizagcbes comerciais
De alto nivel

Classe A
Classe B




| Assessorias e Treinamentos para
0 Frangqueado —

Gestao do Negocio;
Implantacéo;
Inauguracao;

Marketing e comunicacao;
Operacional,
Planejamento;

Produtos;

Recursos Humanos;
Selecéo de Equipe;

Vendas;

Servico de apoio a selegao e avaliagéo de pontos comerciais (geomarketi)q{_

Webmarketing | \\\\3 )
Irprnnno

Facil

grdfica digita



CondicOes de Franqueamento

Contrato de 5 anos, e renovavel automaticamente de ano em ano por
iguaisperiodos anuais, sujeito a taxa de renovacao;

Know-how apdés expiracao do contrato: Requer n&o concorréncia
direta com o segmento do franqueador durante e até 5 anos do final
do periodo de vigéncia do contrato de fraProjeto arquitetdnico e de
decoracao

do estabelecimento;

Transferéncia do direito de uso da marca, logotipo e outros sinais
visuais
caracteristicos;

Exclusividade territorial em determinado bairro/ cidade ou regiéo. \\ . \?.l
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Perfil do franqueado

Dispor do tempo necessario para a operacao do negocio, que permita uma
administracao saudavel de seu empreendimento;

Dispor de recursos financeiros suficientes para o investimento, incluindo o
capital de
giro e tempo de maturacdo do negdcio para atingir o ponto de equilibrio;

Ser bem relacionado, representativo e aceito na comunidade local,
Ser habilidoso, sociavel e versatil no tratamento com pessoas;
Gostar do ramo de gréafica digital ser um empreendedor disposto a correr

riscos \
administraveis; AN, \ \\l
A\,
Imprimao

Perfil criativo e boa capacidade em solucionar problemas. sy,



Valor do Investimento

INVESTIMENTO INICIAL:
Modalidade Shopping: a partir de R$ 300.000 (excluido o ponto)
Modalidade Rua: a partir de R$ 500.000

TAXA INICIAL DE FRANQUIA:

Modalidade Shopping: R$ 50.000

Modalidade Rua: R$ 80.000

Remunera o direito de uso da marca e do know-how explorado num territério especifico

TAXA DE ROYALTIES: 4%

sobre o faturamento bruto. Cobre a supervisdo de campo e o constante aperfeicoamento, além
de novidades do sistema

TAXA DE PUBLICIDADE: 3%

sobre o faturamento bruto

Numero de funcionarios:

Modalidade Shopping: minimo 7 (Impressor, acabamentista,

vendedora), sendo 2 turnos, mais gerente/franqueado \ .
Adicional (opcional): 1 arte finalista A \ \\/

Modalidade Rua: 12 a 20 ,_mp”_n;a\ir
Payback de 24 a 36 meses. Focil
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Proximas etapas

CONTATO INICIAL .
E oFrR(():rlrl]_ento de esclarecimentos iniciais em relacdo a proposta da IMPRIMA

Estaremos a sua disposi¢cédo para sanarmos suas duvidas preliminares.

FICHA CADASTRAL (1 POR SOCIO)
Este material € enviado pelo correio ou entregue pessoalmente pela NetplaN

Consultoria nesta primeira fase, empresa que fornece suporte a
comercializacao de

franquias da rede IMPRIMA FACIL.

Dados NetplaN:

Rua Padre Anchieta, 2454 cj. 1005
CEP: 80730-000 Curitiba PR
Fone: 41 3339.9933 | 11 2122.4013

andidato franqueado, a partir de sua ficha cadastral \
e das referenmas pessoais, profissionais e financeiras, o IMPRIMA FACIL d& \ \ W ,
prosseguimento RN
as negociacdes, encaminhando a COF (Circular de Oferta de Franquia), a minuta "’"””,’r':__‘:c,,
contratual grifiea

‘ . .‘,\ .
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Seja um franqueado

Imprima Facil

Informacoes adicionais e
central de comercializacao.

(41) 3339.9933
(41) 30298088
(11) 2122.4013

franquia@onda.com.br
raphael@imprimafacil.com.br

www.imprimafacil.com.br
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